
Im Fokus standen die neuen Wärmepum-
pen der aroTHERM-Range, die fast über-
all im Außenbereich aufgestellt werden 
können. Aber auch die neue Elektronik-
plattform iQConnect wurde im Detail prä-
sentiert, welche mit der aroTHERM 
perform im Mai eingeführt und nach und 
nach auf weitere Produkte ausgerollt 
wird. Zusätzlich gab es individuelle Vor-
träge in Kleingruppen zu den Themen 
myVaillant Pro Service, zur Systemgaran-
tie, EnergiePLUS und Wartungsvertrags-
vermittlung für das Fachhandwerk. 
Aber nicht nur die Geräte standen im 
Vordergrund, sondern auch spannende 
Gespräche zur Stimmung in der Installa-
tionsbranche. „Partnerschaft ist für Vail-
lant seit über 150 Jahren zentral. 
Deshalb ist uns der persönliche Aus-
tausch im Rahmen der Vaillant Partner-
dialoge besonders wichtig“, führt Aaron 
Biesenberger, Leitung Vertrieb bei Vail-
lant Österreich, aus.  

Die Wärmepumpen, die fast überall 
stehen können
Vor Ort konnten die neuesten Wärme-
pumpen live erlebt werden: Die aro-
THERM plus für Neubau und Sanierung, 
die aroTHERM pro als das Platzwunder in 
der Außenaufstellung und die aroTHERM 
perform, welche speziell für die Anforde-
rungen für große Häuser bzw. Immobili-
en entwickelt wurde. Die aroTHERM 
perform wurde darüber hinaus kürzlich 
mit dem prestigeträchtigen iF Design 
Award ausgezeichnet. Alle Modelle sind 
mit einem Sicherheitskonzept ausgestat-
tet, das eine flexible Aufstellung der Au-
ßeneinheit ermöglicht, ohne die 
bisherigen Einschränkungen hinsichtlich 
Abständen zu Kellerfenstern oder 
-schächten. Die Flexible Space Function 
sorgt somit dafür, dass die Wärmepum-

pen fast überall ste-
hen können. „Es 
freut uns, dass wir 
die aktuelle Vaillant 
Wärmepumpen-Ran-
ge dem Fachhand-
werk live präsentie- 
ren konnten. Durch 
die unterschiedlichen 
Geräte ist sicherge-
stellt, dass für jedes 
Projekt die passende 
Wärmepumpe im 

Portfolio vorhanden ist. Durch die Flexi-
ble Space Function sind es zudem die 
Wärmepumpen am Markt, die fast über-
all stehen können. Dadurch zeigt Vaillant 
einmal mehr den zukunftsweisenden In-
novationsgeist“ so Christian Buchbauer, 
Leitung Marketing und technical Pre-
Sales bei der Vaillant Group Austria. 

Ein Abend mit vielen Gewinnen
Im Anschluss an die Produktvorstellun-
gen und Vorträge wurden jeweils die Ge-
winner des großen Gewinnspiels gekürt. 

Als Ausklang wurden kulinarische Köst-
lichkeiten serviert und ein Casino-Abend 
mit Roulette, Blackjack und Co geboten, 
wo ganz klar der Spaß im Mittelpunkt 
stand.

Partnerdialoge in ganz Österreich
Nach Wien und Traun folgen im Herbst 
die weiteren Standorte Graz und Inns-
bruck. Auch in diesen Vertriebsbüros 
werden der partnerschaftliche Austausch 
und die neuesten Produkthighlights zen-
tral sein. Die Planungen für die Partner-
dialoge im Jahr 2027 haben bereits 
begonnen und das Fachhandwerk kann 
sich schon auf die Highlights im kom-
menden Jahr in ganz Österreich freuen. 
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Vaillant stärkt Partnerschaft
Der Partnerdialog 2026 stand ganz im Zeichen der neuen Wärmepumpen-Range, die fast überall stehen kann

Partnerschaft ist bei Vaillant seit über 150 Jahren ein zentrales Merkmal in der Zusammenarbeit und ein langfristiges Versprechen 
an das Fachhandwerk. Nach dem Auftakt im Vorjahr, stand auch im Jahr 2026 der partnerschaftliche Austausch im Mittelpunkt 
der Veranstaltungsreihe. Flankiert von den neuesten Wärmepumpen-Innovationen wurden in Wien und im oberösterreichischen 
Traun über die Branche diskutiert und die aktuellsten technischen Entwicklungen besprochen. Rund 150 Fachpartner folgten der 
Einladung.

Bild oben: Vortrag zu den neuen Wärmepum-
pen (hier aroTHERM perform) im Wiener Kun-
denzentrum von Vaillant.
Bild links: Die neue aroTHERM pro wird in 
Bezug auf die neue Flexible Space Function 
erklärt und vorgestellt.


